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Resumo

A Hypothetical Purchase Task (HPT) é um questionario de autorrelato com condicdes hipotéticas e cenarios imaginarios
em que o participante indica a quantidade ou probabilidade de comprar uma mercadoria em uma faixa de diferentes
precos. A HPT auxilia na mensuragéao de cinco indices: intensidade da demanda, elasticidade, Omax, Pmax e Breakpoint.
Objetivou- se revisar a literatura existente sobre HPT para mapear 0 seu uso nas mensuracfes econdmicas
comportamentais de valor relativo de refor¢o ou motivagdo para tomada de decisdo néo vinculado ao consumo de drogas
licitas ou ilicitas. Realizou-se uma revisdo de escopo da literatura nas bases de dados Scopus, EBSCO e PsycAtrticles
seguindo as recomendacgdes de praticas metodoldgicas PRISMA. Dos 244 artigos obtidos, 22 foram eleitos para a
revisdo. Os resultados obtidos permitiram mapear os elementos da HPT na avaliacdo de diferentes tipos de reforcos. Os
dados indicaram a necessidade de se criar protocolos padronizados de enunciados das HPTs, dada a heterogeneidade de
elementos de enunciado presentes nos artigos. Outros resultados mostram a consisténcia dos métodos com a literatura
existente.
Palavras-chave: hypothetical purchase task, valor relativo do refor¢o, demanda, tomada de deciséo e economia

comportamental operante.

Abstract

The Hypothetical Purchase Task (HPT) is a self-report questionnaire with hypothetical conditions and imaginary
scenarios in which the participant indicates the quantity or probability of purchasing a commodity at a range of different
prices. The HPT helps to measure five indices: demand intensity, elasticity, Omax, Pmax and Breakpoint. The objective
was to review the existing literature on HPT to map its use in behavioral economic measurements of relative value of
reinforcement or motivation for decision making not linked to the consumption of licit or illicit drugs. A scoping review
of the literature was carried out in the Scopus, EBSCO and PsycArticles databases following the recommendations of
PRISMA methodological practices. Of the 244 articles obtained, 22 were elected for review. The obtained results
allowed for the mapping of HPT elements in the assessment of different types of reinforcements. The data indicated the
necessity of creating standardized protocols for the formulation of HPT statements, given the heterogeneity of statement
elements present in the articles. Other results show the consistency of the methods with existing literature.

Keywords: hypothetical purchase task, relative reinforcement value, demand, decision making and operant
behavioral economics.

L1UNIVERSIDADE FEDERAL DE JATAI

NOTA. ESTE TRABALHO FOI FINANCIADO PELO CONSELHO NACIONAL DE DESENVOLVIMENTO CIENTIFICO E TECNOLOGICO
(CNPQ), PROCESSO 403280/2021.

&< marcelobhenriques@ufj.edu.br
DOI: HTTP://DX.DOI.ORG/10.18542/REBAC.V2111.18867

A Economia Comportamental Operante (ECO) é uma abordagem interdisciplinar que integra conceitos da
Economia Comportamental (EC) e da Analise do Comportamento (AC) para compreender como os individuos tomam
decisBes em contextos de escolha e consumo (Foxall, 2015; Furrebge & Sandaker, 2017). Enquanto a EC investiga 0s
processos de tomada de decisdo, demonstrando que as escolhas dependem mais da configuracdo dos eventos ambientais
do que da racionalidade, a AC fornece uma base teérica e experimental para explorar como os individuos ajustam seu
comportamento em resposta a reforcos e puni¢des (Hursh, 1980, 1984; Rachlin et al., 1976). Assim, a ECO surge da
convergéncia dos métodos experimentais e principios basicos da AC, e terminologias e analises da EC, como a “demanda”
(Bickel et al., 1995; Foxall, 2015; Hursh, 1980, 1984).

Demanda é um conceito central na ECO. E definida como a relagfo entre o nivel de consumo de um bem e seu
precgo (Hursh, 2014), e sua analise permite compreender como a diminuigdo do consumo de um bem € fungdo de aumentos
no preco. Para que o conceito possa ser explorado pela ECO, os termos da demanda passaram por novas interpretacées. O
conceito de “bem” (ou commodities) da economia, passa a ser compreendido como reforgadores (Furrebge & Sandaker,
2017; Hursh, 1980) e o termo “custo” ao requisito necessario para obter o refor¢o (e.g., nimero de respostas, tempo ou o
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esforgo fisico; Soares et al., 2017). O “pre¢o” representa, portanto, a razao entre o custo € o bem (i.e., o requisito de resposta
dividido pela magnitude do reforcador). Madden et al. (2000), por exemplo, investigaram se a manipulacdo do preco, a
partir da alteracdo em qualquer um dos seus componentes, teria impacto nas previsdes da demanda. Basicamente, os autores
manipularam os requisitos de resposta (nimero de respostas necessarias para obter um reforgo) e/ou a magnitude do reforgo
(quantidade de tragadas de cigarro disponiveis). Assim, se 0 preco de uma Unica tragada de cigarro for 15 respostas, o
efeito no consumo independe se a programacao experimental for uma Razdo Fixa (FR) 30 para duas tragadas ou FR 45
para trés tragadas. Os resultados indicaram que pregos iguais, independentemente do componente manipulado, tinham o
mesmo efeito no consumo, assim como aumentos no preco geravam diminui¢cdo no consumo de tragadas de cigarro.
Portanto, na economia comportamental, o preco pode ser manipulado tanto pelo requerimento da resposta quanto pela
magnitude do reforco (Madden et al., 2000). Consequentemente, analise de demanda permite estudar como os reforgos
perdem valor (i.e., medido pela diminuicdo do consumo) a medida que o preco é aumentado (e.g., maior nimero de
respostas necessarias para obter um reforco). Assim, os pesquisadores podem fazer interpretaces sobre a elasticidade da
demanda e, por consequéncia, o valor relativo dos reforcos (Hursh, 1984, 2014).

A curva de demanda gerada a partir da manipulacdo paramétrica do preco dos bens, é a representacdo gréafica da
distribuicdo da taxa de reforgos obtida (consumo) como funcdo do aumento do preco. A partir da curva é possivel observar
a elasticidade da demanda, ou seja, a proporg¢do de decréscimo na taxa de reforgo obtida correlacionada com a proporcéo
dos aumentos no preco (Hursh & Silberberg, 2008). Quando a proporcao de reducdo do consumo supera a propor¢do de
aumentos no pre¢o do bem, a demanda é considerada eléstica, mas quando o consumo se altera pouco com aumentos no
preco, a demanda é considerada inel&stica. Um reforco serd considerado mais valioso se o consumo (taxa de reforco)
permanece relativamente constante mesmo com aumentos no prego, indicando que o organismo esta “motivado” a trabalhar
mais para obté-lo (Gilroy et al., 2020; Johnson & Bickel, 2006). Além disso, permite distinguir reforg¢os substitutos (i.e.,
que podem ser trocados entre si) e complementares (i.e., consumidos em conjunto). Por exemplo, se o preco dos cigarros
aumenta, por algum mecanismo de taxacdo do governo, seu consumo pode diminuir, enquanto o consumo de alternativas
como cigarros eletrdnicos ou tabaco de mascar, pode aumentar, evidenciando a substituicdo (Johnson et al., 2017; Madden
etal., 2007).

As curvas derivadas da andlise de demanda na ECO, foram inicialmente obtidas por meio da aplicagdo do esquema
de razdo progressiva (PR). A PR foi primeiramente explorada na AC por Hodos (1961) e caracteriza-se pelo aumento
progressivo do nimero de respostas exigidas para a obtencdo do reforcador, até o breakpoint (i.e., ponto em que a resposta
cessa) seja atingido. Quanto maior o breakpoint (i.e., quanto maior a razdo completada até que a resposta cesse), maior a
motivacao para obtencdo do reforcador, ou seja, maior o valor reforgador. Raslear et al. (1988), por exemplo, investigaram
como as curvas de demanda podiam ser geradas rapidamente por meio da PR, permitindo os pesquisadores observar como
a quantidade consumida (demanda) mudava a medida que o preco era parametricamente manipulado. Estudos posteriores
passaram a utilizar a PR na analise de demanda como o melhor caminho para a avaliagdo do valor do reforgo (Johnson &
Bickel, 2006; Hursh & Silberberg, 2008; Reed et al., 2009), sugerindo modelos matematicos de analise da curva de
demanda.

A curva de demanda passou a ser analisada por meio de modelos matematicos, como, por exemplo, 0 Modelo
Exponencial de Demanda?, que permitem identificar parametros criticos como o (taxa de elasticidade), Q, (intensidade da
demanda em consumo em demanda livre), P.x (preco em que a demanda muda de inelastica para elastica) e k (constante
de proporcionalidade) (Hursh & Silberberg, 2008). Os pardmetros, provenientes dos modelos matematicos, permitem
compreender o valor relativo dos reforcadores e como eles afetam o comportamento. Por exemplo, um refor¢o com alta
intensidade de demanda (Q,), baixa elasticidade (a) e/ou alto P., é considerado mais valioso, pois 0 organismo se
comporta para manter o nivel de consumo mesmo com aumentos no preco (Gilroy, 2023; Gilroy et al., 2020; Hursh &
Silberberg, 2008). Importante considerar que o termo “valor” ndo designa uma qualidade imanente, mas uma métrica
derivada, influenciada por fatores contextuais (e.g., oferta, precos, dosagem) e histérico de aprendizagem. A andlise de
demanda permitiu aos pesquisadores comparar diferentes parametros do estimulo reforcador, possibilitando assim, avaliar
o valor relativo: quanto mais inelastica a demanda, maior seria o valor relativo.

O potencial métrico do uso da demanda em ECO para avaliar a motivagao e o valor relativo dos refor¢os fomentou
a adocdo do consumo de substancias de abuso, como um dos principais objetos de estudo da area. A analise tem permitido
quantificar a motivagdo para o consumo em diferentes contextos (Heinz et al., 2019). Além disso, a identificacdo de
momentos de alta motivagdo para o consumo tem implicagdes clinicas, como o desenvolvimento de intervencdes
direcionadas a periodos de maior demanda (Acuff et al., 2020). Estratégias de prevencdo e tratamento da dependéncia
podem ser otimizadas ao direcioné-las para periodos de maior demanda. Além disso, a analise de demanda fornece insights
sobre a intensidade e persisténcia do comportamento de consumo, informando politicas publicas sobre regulagéo de acesso
a substéncias (Heinz et al., 2019).

1log Q = log QO + k(e ~«Q0C - 1)

A descricdo das especificidades da equacdo do Modelo Exponencial de Demanda foge ao escopo principal deste trabalho.
Para uma compreensdo mais aprofundada sobre o0 modelo, sugere-se consultar Hursh e Silberberg (2008).
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Entretanto, o estudo com substancias de abuso utilizando-se de esquema PR traz alguns desafios éticos e logisticos.
Nesse contexto, surge uma tarefa experimental que foi denominada de Tarefa Hipotética de Compra (Hypothetical
Purchase Task — HPT; Roma et al., 2017). HPT é uma tarefa experimental inovadora para avaliar a disposi¢do ao consumo
em situagdes em que a mensuracdo real é inviavel ou antiética, como com substancias controladas (Reed et al., 2022). A
HPT consiste em apresentar aos participantes um contexto hipotético de compra, no qual eles devem indicar a quantidade
de um bem que consumiriam ou a probabilidade de consumo a diferentes precos. Essa tarefa envolve componentes
estruturais importantes: enunciado com instrugdes detalhadas, que descreva o cenario de compra (e.g., um bar), o tipo de
cenario (i.e., aberto, com possibilidade de adquirir outros bens, ou fechado, com foco apenas no bem em questdo). Os
participantes sdo apresentados a uma série crescente de pregos (i.e., a HPT simula um esquema PR; Roma et al., 2016) e
solicitados a indicar (i.e., escrever, marcar, selecionar) a quantidade ou probabilidade de consumo em cada preco (Hursh
& Roma, 2015). Apesar de ser uma tarefa verbal (questionario), a HPT tem se mostrado uma ferramenta sensivel, valida
(i.e., altamente correlacionada ao esquema PR real) e heuristica (i.e., bom poder de predi¢cdo em situacOes reais de consumo)
(Kaplan et al., 2018; Kiselica et al., 2016; Strickland et al., 2020). Os dados da HPT podem informar politicas publicas
sobre o impacto de precos e outras variaveis no consumo (Reed et al., 2022).

Considerando o potencial heuristico da analise de demanda e da HPT para a compreensdo do valor relativo dos
reforgos com substancias de abuso, este estudo objetivou revisar a literatura existente sobre a anélise de demanda com o
uso da HPT. Especificamente, buscou-se mapear o seu uso na mensuracao do valor relativo de outros tipos de reforcos,
que ndo substancias de abuso. Para isso, avaliou-se sistematicamente a estrutura dos diferentes designs de HPT aplicados
até o momento.

Meétodo

Este estudo adotou uma metodologia de revisdo de escopo para mapear os estudos que utilizam HPT com bens
que ndo drogas licitas ou ilicitas. As revisdes de escopo sdo estudos exploratérios que visam mapear 0 conhecimento
disponivel sobre um determinado tépico de forma abrangente (Daudt et al., 2013). Diferente das revisfes sistematicas, que
buscam responder a perguntas de pesquisa especificas com critérios de inclusdo e exclusdo rigorosos, as revisdes de escopo
tém como objetivo identificar lacunas na literatura e fornecer uma visdo geral do campo de estudo (Arksey & O'Malley,
2005). Esta abordagem foi escolhida devido a natureza emergente e diversificada da aplicacdo da HPT em contextos ndo
relacionados a drogas.

Ferramentas e Software Utilizados

A literatura levantada nas bases de dados foi extraida e importada para a plataforma online Covidence
(https://www.covidence.org). O Covidence é uma ferramenta desenvolvida para apoiar o processo de revisdo sistematica,
oferecendo recursos para importacdo, triagem e extracdo de dados (Covidence, 2020). Além disso, facilita a colaboracéo
entre 0s membros da equipe de revisdo e a resolucdo de divergéncias. Uma das principais vantagens do Covidence €é que
ele auxilia os revisores a seguir as melhores praticas metodoldgicas, como as diretrizes PRISMA (Page et al., 2021).

Estratégia de Busca

O levantamento foi realizado em setembro de 2022. As bases de dados investigadas foram Scopus, PsycArticles
e EBSCO, acessadas por meio do “Portal Periddicos Capes”. A escolha dessas bases de dados se deve a sua abrangéncia e
relevancia na é&rea de psicologia e ciéncias comportamentais. A busca foi realizada no campo Title-abs-key no Scopus,
keywords no PsycArticles e KW Author-supplied keywords no EBSCO. Usou-se a seguinte combinacdo de termos
booleanos: (“Hypothetical Purchase Task” OR “Purchase Task” OR “Purchase Task Questionnaire” OR “Hypothetical
Purchase Task Questionnaire”) AND (demand OR “Behavio* econom*”). A pesquisa foi conduzida por dois pesquisadores
treinados utilizando o Covidence.

Critérios de Inclusdo e Excluséo
Os estudos considerados elegiveis atenderam aos seguintes critérios:
1- Publicacéo entre janeiro de 1990 a setembro de 2022.
2- Publicacéo no idioma inglés.
3- Artigo publicado em uma revista cientifica com reviséo por pares.
4- Estudo realizado com participantes humanos.
5- Demanda seja medida por meio da HPT.

Como critérios de exclusdo, foram retirados capitulos de livros, comentarios, resumos, revisoes e dissertacdes
devido a esse tipo de material ter acesso mais restrito e ao menor rigor no critério de publicacdo, dado que esse tipo de
material ndo se submete a0 mesmo processo de rigor da revisdo por pares dos artigos de periédicos. Ademais, também
foram excluidas publicacdes em que a tarefa de compra se relaciona ao consumo de substancias quimicas caracterizadas
como drogas licitas ou ilicitas, como por exemplo &lcool, nicotina, maconha e cocaina.

Processo de Selecéo e Extracéo de Dados

116 2025, voL. 21, N°.1, P. 114-127



HYPOTETICAL PURCHASE TASK REVIEW

A triagem dos artigos e a revisdo do texto completo foram realizadas por dois revisores independentes. O processo
de revisdo ocorreu em trés etapas. A primeira etapa foi a selecdo dos artigos com base nas leituras dos titulos e resumos. A
segunda etapa consistiu na leitura flutuante dos artigos completos. Da mesma forma que na etapa anterior, na leitura
flutuante, dois revisores trabalharam independentemente para decidir sobre a relevancia dos textos completos. Nessa etapa,
os artigos foram lidos superficialmente, simplesmente para se decidir se os artigos estavam de acordo com os critérios de
elegibilidade para a revisdo. A Ultima etapa correspondeu a extracdo de dados dos artigos incluidos na amostra. As
divergéncias entre os revisores foram resolvidas por consenso. A confiabilidade entre os revisores foi medida utilizando o
indice Kappa de Cohen para as duas primeiras etapas (Hanegraaf et al., 2024). Um diagrama de fluxo PRISMA foi utilizado
para ilustrar o processo de selecdo dos estudos.

Resultados

Uma revisdo de escopo foi selecionada para este estudo devido a necessidade de abranger uma ampla gama de
literatura, uma vez que a HPT pode ser utilizada de diversas maneiras para diferentes bens. Por meio das buscas nas bases
de dados, foram inicialmente identificados 442 artigos, dos quais 198 eram duplicatas e foram excluidos. Em seguida, os
244 artigos restantes passaram por uma selegdo de titulos e resumos, aplicando-se os critérios de incluséo e exclusdo,
resultando na exclusdo de 221 artigos. Os 23 artigos restantes foram analisados integralmente, e apenas 1 artigo apresentou
incompatibilidade com os critérios. Por fim, 22 artigos formaram a amostra que foi analisada. O indice Kappa de Cohen
para as duas primeiras etapas, resultou em um valor de 0,72.

Caracteristicas Demogréaficas dos Participantes

Dos 22 estudos analisados, 40% (9) recrutaram os participantes em universidades, 30% (8) selecionaram no
Amazon mTurk (i.e., um ambiente virtual em que os pesquisadores cadastram uma tarefa, oferecendo um determinado
valor para 0 seu cumprimento, e participantes cadastrados podem executar as tarefas), 10% (2) recrutaram adultos
residentes de uma cidade especifica, e as demais formas de recrutamento foram: abordagem dos participantes em shopping
centers, adultos que faziam ou ja fizeram uso de esteroides anabolizantes e usuarios e ndo usudrios de cocaina, com
ocorréncia de apenas um estudo cada.
Figura 1
Diagrama de Fluxo PRISMA

442 Artigos importados para triagem — | 198 Duplicatas removidas
]

244 Artigos selecionados pelo titulo e resumo — | 221 Artigos excluidos
]

23 artigos com texto inteiro avaliado — | 01 Artigo excluido por analisar o tema errado
]

22 Artigos incluidos na analise

O artigo com a menor média de idade avaliou a demanda por identidade falsa nos EUA, com média de 18,7 anos.
O estudo com a maior média de idade referia-se a demanda por sexo em usuarios de cocaina, com 48,1 anos. A média de
idade dos participantes dos 22 estudos foi de 26,4 anos. Importante notar que 18% (4) dos estudos ndo indicaram a média
de idade dos participantes, 27,3% (6) ndo indicaram a distribuicdo dos participantes por sexo e 36,4% (8) dos estudos ndo
indicaram a etnia dos participantes. Em relagdo a autopercepcao da cor de pele, 59% (13) dos artigos possuiam mais de
50% da amostra composta por populagdo caucasiana. Ndo houve relatos de participantes selecionados por possuirem
caracteristicas associadas a comportamentos compulsivos, apesar de alguns estudos objetivarem verificar a relacdo entre
adiccdo e impulsividade e os indices da curva de demanda.

Elementos das HPTs

A Tabela 1 apresenta diferentes informacfes extraidas dos 22 estudos (tais como, seus objetivos, tarefas
hipotéticas propostas, orcamentos para a tarefa e recompensas oferecidas ao recrutamento de participantes). Um primeiro
elemento observado foi o tipo de reforcador (bem) utilizado em cada estudo, extraido a partir da tarefa hipotética dos
estudos. Observa-se que 18% (4) dos artigos avaliaram o valor relativo de reforcos relacionados com comportamentos
sexuais de risco, incluindo uso de preservativos, sexo desprotegido com parceiros de alta preferéncia, e quarto de hotel
para atos sexuais em populacdo usuéria de cocaina. Reforcos alimentares fizeram parte de 13% (3) dos estudos, como
bebidas agucaradas versus nao agucaradas, alimentos de alta e baixa densidade energética e escolha por fast-food. Outros
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reforcadores com menor frequéncia incluiram o bronzeamento artificial (9%; dois artigos), acesso a internet (9%) e terapia
comportamental baseada em evidéncia (9%). Outros temas explorados foram a identidade falsa, acesso a academia, jogos
de azar, pornografia online, medicamentos, esteroides anabolizantes, combustivel para direcdo recreativa, diferentes
produtos (hambdrguer, rolo de papel higiénico, pay-per-view, restaurante requintado, geladeira e pacote de viagem) e
compra de smartwatches.

Tabela 1
Tabela com Extragao de Dados dos Artigos Contendo Estudo, Pais, Objetivos, Tarefas, Or¢camento e Recompensas

Estudo Pais Objetivo do estudo Tarefa hipotética Orgamento  Recompensa da
(autor, ano) para a tarefa tarefa
Acton & Cana  Efeito da rotulagem Compra de bebida ~ $5 Troco dos $5 da
Hammond, da nutricional e tributacdo de  acucarada tarefa
2018 bebidas acucaradas
Acuffetal., EUA  Relagdo entre demanda Comprade horade - -
2022 por internet e acesso a internet
comportamentos aditivos
Becirevic et EUA Altademandae Compra de sessdes  Renda real Crédito extra no
al., 2017 dependéncia por de bronzeamento do curso
bronzeamento artificial artificial participante
Brownetal., EUA  Demanda por acesso a Compra de acesso  Renda real $0,25
2022 academia e respostas a academia do
sisteméticas participante
Dolanetal., EUA  Demanda por sexo em Compra de noites  Renda real -
2020 individuos com uso em hotel paraatos  do
desordenado de cocaina sexuais participante
Epsteinetal., EUA  Valor de reforco e Compra de Renda real -
2018 demanda comportamental ~ alimentos do
para alimentos energeéticos participante
Naudéetal., EUA  Compra de identidade Compra de Renda real Crédito extra no
2020 falsa e demanda por identidade falsa do Ccurso
bebida alcodlica participante
Gilroy & EUA  Influéncia das evidéncias ~ Compra de terapia  $4.000 $2
Feck, 2022 cientificas na escolha de baseada em
terapias evidéncias
Gilroy & EUA  Escolha de terapias Compra de terapia ~ $4.000 -
Picardo, comportamentais infantis ~ baseada em
2022 evidéncias
Harsinetal., EUA  Demanda por sexo e Compra de Renda real Crédito extra no
2021 atraso na obtencéo de preservativos do curso
preservativos participante
Jamolowicz EUA  Demanda por atos sexuais  Compra de atos Renda real 0,25% de
etal., 2016 com parceiros de sexuais do crédito extra no
diferentes preferéncias participante curso
Weinstock, et  EUA  Avaliacdo de jogos de Compra de jogos Renda real $50
al., 2016 azar de azar do
participante
Mellisetal., EUA  Estresse socioecondmico ~ Compra de fast Renda real $1 para o estudo
2018 e resultados de satde food do e $2 para
participante  verificagdo
Mulhauser et EUA  Tarefa de compra de Compra de Renda real $1,05
al., 2018 pornografia online pornografia na do
internet participante
Pickover et EUA  Padrfes de compra e Compra de Renda real Crédito extra no
al., 2015 consumo de medicamentos do curso
medicamentos participante
Pope et al., EUA  Uso abusivo de esteroides  Compra de estoque  Renda real £40
2010 anabolicos androgénicos de esteroides do

118
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Estudo Pais Obijetivo do estudo Tarefa hipotética Orgamento Recompensa da
(autor, ano) para a tarefa tarefa
Reed et al., EUA  Compra de bronzeamento  Compra de - Crédito extra no
2016 artificial e dependénciade  bronzeamento curso
UVIT artificial
Reed et al., EUA  Direcdo recreativa de Compra de Renda real Crédito extra no
2014 veiculos a diferentes combustivel do curso
precos de combustiveis participante
Roma et al., EUA  Efeitos dos fatores de Compra de Renda real $1 em 24h
2015 design da HPT em commodities do
métricas de valor e participante
motivacgdo
Schwartz & EUA  Demanda por Compra de Renda real $2 em 3 dias
Hursh, 2022 smartwatches sensivel a smartwatches do apos o estudo
marca e caracteristicas participante
adicionais
Stinsonetal., EUA  Demanda por internet Compradeusode - -
2021 internet
Stricklandet EUA  Tarefa de compra de Compra de - -
al., 2020 preservativos e riscos de preservativos

transmissdo de DTS

Na realizacdo das tarefas de compras hipotéticas analisadas nos artigos, a maioria (68%, ou 15 artigos) utilizou a
renda real dos participantes como recurso financeiro para a execugdo das tarefas (Tabela 1, Orcamento para a tarefa). Uma
parte menor (18%, ou quatro artigos) ndo informou o or¢amento empregado nas tarefas, enquanto outros 13,6% (trés
artigos) propuseram um or¢amento hipotético especifico para a execugdo delas. Essa distribuicdo indica uma
predominancia do uso da renda real, potencialmente refletindo maior fidelidade as circunstancias reais dos participantes.
No entanto, a auséncia de informagdes especificas sobre orgamento em alguns estudos ou o uso de or¢gamentos hipotéticos
podem indicar diferentes abordagens metodologicas voltadas a finalidades distintas na avaliagdo da demanda.

A utilizagdo HPT requer a apresentacdo de um enunciado que forneca detalhes especificos sobre o cenéario e as
condi¢des que caracterizam a tarefa proposta (Roma et al., 2017). Um enunciado é considerado completo quando descreve
claramente as regras e contextos necessarios para que os participantes possam tomar suas decis@es, tais como: o objetivo
da compra, as condi¢cdes para acesso ao bem, os limites impostos ao uso, as restri¢des especificas (como o ndo
compartilhamento do item adquirido) e o contexto em que a a¢do ocorre. Entretanto, nem todos os estudos apresentaram
o0s enunciados utilizados na HPT. O enunciado das HPT foi encontrado em 77% (17 artigos) dos estudos analisados. Em
14% (trés artigos) dos artigos que apresentaram o enunciado, este estava incompleto, com lacunas textuais e, portanto, nao
apresentavam todos os elementos. A Tabela 2 apresenta os elementos estruturais importantes encontrados nos enunciados
da HPT e a frequéncia relativa de ocorréncias dos elementos na descri¢do da tarefa nos artigos analisados. De forma geral,
os enunciados das tarefas das HPT descrevem cenarios fechados — ambientes em que o participante deve atender a
condicBes bem delimitadas para completar o consumo. O elemento mais frequente nos enunciados foi a imposigdo de que
as condicOes estabelecidas na tarefa eram o Unico meio disponivel para se adquirir o produto avaliado, presente em 59%
(13 artigos). A segunda mais comum foi o pedido para que os participantes se imaginassem em um contexto especifico —
como “um dia ou noite tipico da sua vida no qual vocé consome medicamentos ndo receitados...” (Pickover et al., 2026, p.
40) — mencionado em 54,5% (12 artigos). Outras condi¢Bes importantes incluem: a impossibilidade de utilizar os produtos
para fins distintos do proposto (36,6%), o uso da renda atual dos participantes como recurso financeiro para a tarefa (31,8%)
e a aplicacdo de um limite de tempo para consumo do item (31,8%). Por fim, consideragdes sobre “um dia tipico” do
participante apareceram em 13,6% dos estudos.

Tabela 2
Porcentagem dos Elementos Mais Apresentados nos Enunciados
Condic0es da tarefa (%)

I T 1
CondicGes da tarefa como Gnico meio de conseguir o produto 59
Imaginar-se em um contexto especifico 54,5
O produto ndo pode ser usado para outro fim, ser compartilhado, doado ou vendido 36,6
Considerar a renda atual como verba da tarefa 31,8
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Tempo limite para consumo 31,8

Estar em dia tipico da sua vida 13,6

A Tabela 3 apresenta elementos de diferentes HPTs, organizadas em dimensfes relacionadas ao tempo para
consumo, unidade de prego, faixa de preco e método de progressdo dos valores e nimero de progressdes. O prazo de
consumo variou substancialmente entre os estudos analisados, indo de tempo imediato (e.g., alimentos e smartwatches) até
prazos de 1 ano (como a compra de noites de hotel ou frascos de esteroides). As tarefas baseadas em consumo imediato
foram predominantes, representando cerca de um terco das HPTs avaliadas.

Tabela 3
Tabela com Extracdo de Dados dos Artigos Contendo Estudos, Variaveis, Tempo Para Consumo, Unidade De Preco,
Faixa de Preco e Métodos de Incremento

Estudo (autor, Tempo para . . Método de _Numero de
ano) r::_onsgmo Unidade de preco Faixa de preco incremento incrementos
ipotético no prego
Acton & Imediato 1 bebida agucarada  Valor real de mercado +  Progressdo 3
Hammond, 2018 taxa de imposto 10%,
20% e 30%
Acuffetal.,, 2022 24 horas lhoradeacessoa  $0,5a$100 Progressao 24
internet
Becirevic et al., 30 dias Sessdes de 20 $0 a $600 Progresséo 18
2017 minutos de precos
(Romaetal.,
2016)
Brown et al., 2022 30 dias 30 dias de acesso a  Tarefa de probabilidade:  Progressdo 17
academia $0,01 a $1000 / Tarefa
de quantidade: $0,01 a
$200
Dolanetal., 2020 1 ano 1 noite no quarto de  $10 a $1280 Progressdo 8
hotel
Epstein et al., Imediato 30g de comida $0a$1120 Progressdo 19
2018 selecionada
Naudé et al., 2020 - 1 identidade falsa $0 a $1000 Progressdo 18
Gilroy & Feck, 20 horas Y, de hora de terapia  $50 a $350 Progresséo 7
2022
Gilroy & Picardo, 16 horas Y, de hora de terapia  $50 a $400 Progresséo 8
2022
Harsin et al., 2021 1 hora 1 caixa de $1 a $233 Sequéncia 12
preservativo para de Fibonacci
sexo protegido
Jamolowicz etal., - 1 ato sexual $1 a $1.000.000 Progressdo 19
2016
Weinstock etal., - 1taxa deentradano $0a $50 Progressédo 18
2016 cassino
Mellis et al., 2018  Ilimitado 1 fast food $0 a $64 Progressdo 13
preferido do
participante
Mulhauser etal., 30 dias 1 taxa de acesso $0 a $500 Progressdo 14
2018 diario a pornografia
Pickover et al., 24 horas 1 dose de consumo  $0 a $30 Progressdo 25
2015 padrao do individuo
Popeetal., 2010 1ano 1 frasco de EAA £1 a £987 Sequéncia 14
de Fibonacci
Reed etal., 2016 30 dias 1 sessdo de $30 fixo + impostos: $0 a  Progressdo 15
bronzeamento $60
Reedetal., 2014 - 1 litro de G1:$0a$15/G2: US$0  Progressdo 7
combustivel aUS$15/ G3: $0 a $15
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Estudo (autor, Tempo para . . Método de _Numero de
€onsumo Unidade de preco Faixa de preco . incrementos
ano) N incremento

hipotético no preco

Romaetal., 2015 24 horas 1 unidade de Variava de acordo como  Escala N/A
produto produto Aritmética
Schwartz & Imediato 1 smartwatch e/ou 1  Apple Watch: $0 a Progressédo 9
Hursh, 2022 recurso adicional $1500 / Fitbit: $0 a
$1200

Stinson et al., Imediato 30 segundos de $0,01 a $1120 Progresséo 15
2021 acesso a internet
Strickland et al., - 1 Preservativo $0a %1l Progressédo 13

2020

A unidade de preco reflete a flexibilidade metodoldgica entre os estudos. Algumas tarefas adotaram categorias
bem definidas (e.g., “1 bebida agucarada”), enquanto outras optaram por ajustes que incorporaram elementos externos,
como variagdes de mercado e aplicacdes de impostos. A faixa de preco, por sua vez, apresentou oscilacbes amplas: de
cendrios acessiveis, como precos de $0 a $30, até cendrios de precos altamente sensiveis, como atos sexuais com faixas de
preco de $1 a $1.000.000. O ndmero de progressdes apresentou uma media de 14 diferentes pre¢os utilizados. Dos artigos,
13.6% (trés artigos) apresentaram 18 incrementos de precgo, 10% (dois artigos) artigos apresentaram 15, 10% (dois artigos)
artigos apresentaram 7 valores de incrementos de preco, 10% (dois artigos) artigos apresentaram 8, 10% (dois artigos)
artigos apresentaram 19 incrementos de preco. As demais faixas de incrementos de prego ocorreram somente uma Unica
vez (9, 12, 14, 13, 17, 24 e 25 incrementos). Por fim, 4.5% (um artigo) dos artigos usaram 3 porcentagens de taxa de
impostos adicionais no valor real de mercado do produto na época da aplicagdo do questionario e 4.5% (um artigo) nao
indicou quantos valores usou na aplica¢do no HPT. Por fim, a analise da Tabela 3 identificou que a progressdo incremental
foi 0 método de incremento mais utilizado para os pregos, presente em 83% das tarefas. Métodos alternativos, como as
Sequéncias de Fibonacci e Escalas Aritméticas, foram utilizados em casos pontuais.

Anélise de Dados e Resultados Especificos das HPTs

A equacdo de curva de demanda mais utilizada foi a de Hursh e Silberberg (2008) em 68% (15) artigos, seguida
da versdo alternativa de Koffarnus et al. (2015) em 18% (quatro artigos), mas 13,6% (dois artigos) ndo indicaram a equacao
de andlise utilizada. A presenca de ANOVA na curva de demanda ocorreu em 36,6% (0ito artigos) destes estudos (Tabela
4). AHPT é uma tarefa que permite avaliar diversos parametros relacionados a curva de demanda, incluindo Qg, a, Pyax €
breakpoint. Nos artigos analisados, 90,9% (20) utilizaram o pardmetro Qq, 72,7% (16) utilizaram 0 a para elasticidade,
81,8% (18) para Pax, € 77,2% (17) para breakpoint. Apesar da relativa padronizagdo no uso das equagfes, 0 mesmo ndo
ocorreu quanto ao uso dos pardmetros. A distribuicdo dos indices nos artigos ocorreu da seguinte forma: 54,5% (12) artigos
utilizaram todos os indices, 13,6% (trés artigos) analisaram somente a Qo, Pmax € breakpoint, 9% (dois artigos) Qo € «a,
4,5% (um artigo) analisou somente o breakpoint e 4,5% (1) ndo indicou quais desses indices foram analisados.

Em relacdo aos resultados encontrados pelos estudos, observou-se que as demandas observadas foram elésticas
para o consumo de bronzeamento artificial, acesso & internet, consumo de medicamentos, acesso a academia, bebidas
acucaradas, pornografia online e uso de preservativos. Quando os estudos correlacionam o perfil de consumo com o indice
de elasticidade, observa-se que os grupos de participantes com perfil de uso compulsivo apresentam curvas de demanda
mais inelasticas quando comparado com os participantes de perfil de consumo moderado. No entanto, foi observado no
estudo sobre reserva de quarto de hotel para atos sexuais, que a demanda nédo foi maior para um grupo experimental de
usuarios de cocaina quando comparado com o grupo controle.

Tabela 4
Principais Achados de Estudos Relacionados a Demanda, Destacando as Equac@es Utilizadas e os Resultados
Principais

Estudo (autor, Equacdo da Curva de Resultados Resumidos
ano) Demanda
Acton & i Aumento do pre¢o reduziu compras de bebidas agucaradas;
Hammond, 2018 rotulagem ndo significativa.

Demanda por internet associada ao uso nocivo; modelos

parcialmente invariantes entre paises.

Koffarnus et al., 2015 Maior dema,nd_a por bronzeamento no grupo de alto risco;
consumo elastico.

Hursh & Silberberg, Validade de construto para tarefas; baixa resposta ndo

2008 sistematica.

Acuff et al., 2022 Koffarnus et al., 2015

Becirevic et al.,
2017

Brown et al., 2022
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Estudo (autor,

Equacdo da Curva de

Resultados Resumidos

ano) Demanda
Dolan et al., 2020 Hursh & Silberberg, Malor |nten5|daﬁde de demanda para parceiro preferido;
2008 diferencas de género na demanda por sexo.
Epstein et al., Hursh & Silberberg, Valor de reforco absoluto para alimentos; correlagdes com
2018 2008 dados demograficos e IMC.
. Hursh & Silberberg, Maior demanda por bebidas alcoolicas associada a identidade
Naude et al., 2020 2008 falsa
Gilroy & Feck, Hursh & Silberberg, Tratamentos baseados em evidéncia funcionaram como
2022 2008 substitutivos.

Gilroy & Picardo,
2022

Harsin et al., 2021

Jamolowicz et al.,
2016
Weinstock, et al.,
2016

Mellis et al., 2018

Mulhauser, et al.,
2018

Pickover, et al.,
2015

Pope et al., 2010
Reed et al., 2016
Reed et al., 2014

Romaet al., 2015

Schwartz &
Hursh, 2022
Stinson et al.,
2021

Strickland et al.,

Hursh & Silberberg,
2008
Hursh & Silberberg,
2008

Koffarnus et al., 2015

Hursh & Silberberg,
2008

Hursh & Silberberg,
2008

Hursh & Silberberg,
2008

Comparacao por
regressdo linear
Hursh & Silberberg,
2008

Hursh & Silberberg,
2008

Hursh & Silberberg,
2008

Cuidadores favorecem tratamentos com apoio comunitario.

Diferencas em parceiros sexuais; alta demanda por
preservativos reduz vontade de sexo desprotegido.

Alta preferéncia por imagens de parceiros sexuais; diferencas
individuais significativas.

Maior demanda por jogos de azar em individuos com
transtorno de jogo.

Choque de renda aumenta escolha impulsiva e demanda por
fast food.

Consumo de pornografia diminui com pre¢o; associado a
hipersexualidade.

Consumo de substancias diminui com preco; diferengas de
género na demanda por analgésicos.

Dependentes de anabolizantes relatam uso precoce e
frequente.

Demanda econémica discrimina entre viciados e ndo viciados
em bronzeamento.

Demanda ndo difere com progressdo; confiabilidade da HPT
adequada.

Resultados mistos; HPTs de alta densidade mais resistentes a
distorcédo.

Sem diferengas entre smartwatches; fidelidade & marca
detectada.

Intensidade da demanda por internet como preditor de
comportamento real.

Demanda por preservativos diminui com custo; sensibilidade

Koffarnus et al., 2015

2020 ao preco varia individualmente.

Dois estudos sobre terapia comportamental baseada em evidéncias apresentaram demanda elastica para aumento
dos precos e concluiram que outras opc¢des de terapia com médio e baixo embasamento cientifico funcionam como
substitutas, além das terapias apoiadas pela comunidade possuirem maior adesdo do que as com eficécia cientifica
comprovada. J& no estudo sobre sexo protegido e atraso no reforgo, os participantes que indicaram abstinéncia sexual
possuiam demanda inelastica as mudancgas no prego, quando comparados com os participantes que autorrelataram maior
namero de parceiros sexuais e apresentaram maior elasticidade para sexo desprotegido com preservativos mais caros. E a
pesquisa sobre atos sexuais com parceiros de diferentes niveis de preferéncia de imagem fisica apresentou demanda mais
inelastica aos aumentos do preco para parceiros de alta preferéncia do que para parceiros de baixa preferéncia, porém, os
de preferéncia média sofreram diferencas individuais entre os participantes.

Participantes do estudo sobre choque de renda negativa (no qual o pesquisador faz uma reducéo drastica da renda
hipotética no estudo, Mellis et al., 2018) apresentaram escolhas por bens de menor magnitude reforcadora em tarefa de
desconto de atraso e maior inelasticidade para compra de fast-foods de sua preferéncia do que outros grupos que néo
sofreram alteragBes negativas de renda. Ndo obstante disso, no estudo sobre alimentos com diferentes densidades
energeéticas, notou-se que pessoas obesas tendiam a consumir e pagar valores maiores por alimentos mais caléricos do que
por alimentos de baixa densidade energética. No que diz respeito a direcdo recreativa de automdveis, os participantes
apresentaram demanda inelastica aos aumentos nos precos do combustivel. Bem como 0s participantes com maior
dependéncia de bebidas alcodlicas apresentaram demanda mais ineléstica para aumentos no preco das identidades falsas
do que os participantes menos dependentes do consumo de alcool. Por fim, o artigo sobre diferentes produtos ndo indicou
efeitos significativos de elasticidade, exceto na mercadoria de baixo valor “papel higiénico”.

Discussao
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O presente estudo teve como objetivo mapear o uso da HPT com reforgadores ndo relacionados a substancias de
abuso, servindo como guia para pesquisadores que pretendam utilizar o questionario de tarefa de compra hipotética em
pesquisas futuras. A revisdo de escopo realizada identificou 22 estudos que atenderam aos critérios metodol6gicos
propostos, permitindo analisar as principais caracteristicas e aplicagdes da HPT. Os resultados sugerem que a HPT pode
ser amplamente utilizada como meio de gerar curvas de demanda para diferentes tipos de bens (reforcos), confirmando seu
potencial heuristico.

Os resultados também indicam que a HPT cumpre seu papel na obtencao de dados para a avaliagdo de parametros
criticos da curva de demanda e do valor relativo do refor¢o, como a Qo, a, Pnay € breakpoint. Apesar do emprego do
modelo matematico de Hursh e Silberberg (2008) ainda predominar, um modelo alternativo foi empregado em 18% dos
artigos (funcéo exponenciada de Koffarnus et al., 2015). Ambas as fun¢bes compartilham teorias econémicas semelhantes
e, portanto, exploram os mesmaos parametros da demanda. A versdo de Koffarnus et al. (2015) é uma tentativa de aprimorar
a modelagem da demanda, tornando-a mais adaptavel a diferentes contextos e dados, enquanto a funcdo de Hursh e
Silberberg (2008) oferece uma abordagem mais tradicional.

Quanto aos parametros utilizados nos artigos, observou-se que 0 Q, foi 0 mais empregado. O parametro Q,, que
representa a intensidade da demanda, indica o nivel de consumo de um reforcador se ndo houvesse restricGes de prego.
Esse parametro é essencial para a avaliagdo do valor relativo do reforco, pois fornece uma linha de base para entender
como a demanda pode mudar em resposta a variacfes de preco ou outras condigdes. Essa linha de base permite
comparagdes entre diferentes grupos de individuos ou reforgadores, ndo s6 do ponto de partida, mas em termos da taxa de
inclinacdo da curva quando aplicados os pregos (Gilroy, 2023; Gilroy et al., 2020). A alta propor¢éo de estudos utilizando
Pmax (81,8%) também justificada por sua clareza e consisténcia, pois oferece uma definicdo mais direta, uma vez que indica
0 ponto maximo que um individuo esta disposto a pagar para defender uma quantidade préxima do consumo em preco
zero. Assim, P ., fornece uma medida direta do valor que um individuo atribui a um reforgo, enquanto a « é mais abstrata
e depende de outros parametros. Essa abordagem também facilita a analise de comportamentos em contextos praticos,
como intervencdes em salde publica, onde compreender o valor dos reforcos € essencial para o desenvolvimento de
estratégias eficazes (Gilroy, 2023; Gilroy et al., 2020).

De maneira geral, observou-se certa falta de padronizagdo da estrutura dos enunciados das HPT. Apesar de haver
uma prescri¢do encontrada em Roma et al. (2016), nem todos os artigos seguiram, ou relataram, o uso de seus componentes.
Embora essa falta de padronizagdo possa ser justificada pela heterogeneidade dos temas abordados, é notavel a auséncia
de um protocolo padréo na construgdo dos enunciados. Essa variacdo ndo controlada dos enunciados poderia ter impacto
nas curvas de demanda. Uma teoria na EC que discute como o enquadramento de prospectos (i.e., contextos de consumo)
afeta as escolhas € a framing theory. A framing theory sugere que as formas como os enunciados de prospectos econdémicos
sdo elaboradas pode ter um efeito significativo nas respostas dos participantes (Traxler, 2021). A Analise do
Comportamento, especialmente através da Teoria das Molduras Relacionais (RFT), poderia oferecer uma interpretacdo
valiosa para entender como diferentes enunciados podem criar redes relacionais que afetam a tomada de deciséo e,
consequentemente, a curva de demanda (Tagliabue et al., 2021). A ECO poderia permitir a investigacdo sistemética de
como diferentes formulagfes impactam as escolhas dos individuos. Isso poderia abrir novas pesquisas, nas quais o impacto
de diferentes enunciados sobre a curva de demanda poderia ser explorado de maneira rigorosa e quantificavel (Traxler,
2021).

O destaque para a heterogeneidade se justifica ao se observar que em estudos conduzidos sobre a aplicacdo da
HPT no consumo de &lcool indicaram que variagdes no enunciado, com a manipulagéo de instrucdes, podem alterar vérias
medidas da demanda, como intensidade e elasticidade (Kaplan et al., 2018). Kiselica et al. (2015), por exemplo, realizaram
uma meta-analise de uma HPT para consumo de alcool. A meta-andlise incluiu 16 estudos, avaliando a correlagdo entre 0s
indices da HPT e perfis de consumo de alcool, episédios de binge drinking e sintomas de transtornos relacionados ao uso
de alcool. A analise também considerou o impacto da heterogeneidade entre os estudos nos resultados. A revisdo encontrou
que houve variacdo significativa nos efeitos das correlagfes observadas como fungéo da heterogeneidade dos estudos. Essa
variabilidade sugere, portanto, que fatores metodoldgicos, como os enunciados, podem influenciar as associagdes
observadas, 0 que é importante considerar.

Os dados extraidos dos artigos, no que dizem respeito a tarefa do participante (e.g., indicar a quantidade consumida
a um determinado custo) e as estruturas de enunciados mais recorrentes, permitem a sugestdo de uma estrutura padréo de
enunciado. Um dos elementos mais frequentes, encontrado nos enunciados dos estudos, diz respeito a sugerir ao
participante colocar-se em um cenario imaginario e parecido com situacfes do seu dia a dia (Elemento 1). Kaplan et al.
(2018) realizaram uma revisdo sistematica sobre a HPT aplicada ao consumo de Alcool com uma amostra de 48 estudos
(47 artigos) que atendiam aos critérios de inclusdo estabelecidos. A andlise revelou que a manipulacdo de enunciados
(vignettes) poderia influenciar as medidas de demanda, como intensidade e elasticidade, sugerindo que a padronizagéo do
contexto experimental seria crucial para a validade dos resultados. Os autores observaram que muitos estudos utilizaram
cenarios que ndo eram especificos ou que ndo refletiam a realidade cotidiana dos participantes. Os autores sugeriram que
a imersdo e a relevancia do cenario para a vida diaria dos individuos sdo importantes para a validade dos resultados. O
Elemento 2 presente nos enunciados dos estudos analisados, sugere a atividade que o participante deve executar na tarefa,
aquilo que ele deve indicar na HPT (o consumo). O Elemento 3 apresenta um cenario fechado ao participante, limitando o
acesso e/ou 0 tempo ao bem. Outro elemento (Elemento 4) que apareceu com frequéncia nos resultados remete a renda do
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participante. Por fim (Elemento 5), via de regra, os enunciados trazem de maneira clara que o consumo do produto deve
ser Unico, exclusivo e individual do participante, ndo sendo permitido, por exemplo, doar ou compartilhar com outros
individuos.

Assim, os elementos em conjunto permitem aos autores da presente revisdo uma sugestdo hipotética de um
enunciado, conforme a proposta abaixo:

1. No questionario a seguir, gostariamos que vocé imaginasse um dia ou noite tipico da sua vida em que compraria
e consumiria o produto X. Ao responder as perguntas, suponha que esse produto tem as caracteristicas ‘A, Be C’.

2. Voce sera apresentado a diferentes cenarios perguntando sobre o seu consumo (até que valor esta disposto a
consumir/qual quantidade compraria desse produto a um determinado valor/quantas vezes compraria esse produto em Y
unidade de tempo/qual a probabilidade de comprar o produto com certas condi¢cGes como o atraso no recebimento) e vocé
pode decidir consumir tanto ou tdo pouco quanto gostaria.

3. Considere que ha somente um local disponivel para a compra do produto e vocé deve consumi-lo em até Z
unidade de tempo.

4. Finalmente, suponha que vocé tem a mesma renda/financas que tem agora e é o Unico pagando pelo produto X.

5. Vocé ndo pode pedir dinheiro emprestado para compra-lo, vendé-lo, compartilha-lo ou doa-lo; a mercadoria
sera adquirida Unica e exclusivamente para o seu consumo. Por favor, responda as perguntas com atengao e honestidade.

Em relacdo aos incrementos dos precos, Roma et al. (2017) sugere que quando possivel seria preferivel utilizar 17
incrementos para construir a escala da tarefa de compra. Os incrementos fornecem pontos na curva de demanda, fornecendo
um quadro mais preciso de analise. No entanto, os autores assumem que o uso de pelo menos nove incrementos forneceria
um bom nivel de validade a tarefa. Os dados obtidos na presente revisdo apontam para uma média de 14 incrementos
(variando de trés a 25 incrementos), adequando-se ao sugerido Roma et al. Essa informagdo sugere que planejar estudos
com 14 incrementos pode ser um caminho promissor.

Ainda que o presente estudo tenha permitido um mapeamento dos tipos de bens, métodos e estruturas utilizadas
na HPT, a abrangéncia dos resultados pode ser limitada. Primeiramente, ha limitagdo decorrente dos critérios de inclusdo
e exclusdo, que pode ter restringido desnecessariamente a amostra da revisdo. A concentracdo apenas em mecanismos de
busca eletrdnica e em artigos publicados em inglés, ndo considera contribui¢des valiosas presentes em outros tipos de
publicacdo, como nas dissertagdes, ou em outros idiomas. A inclusdo de uma ampla gama de fontes pode desenhar um
mapa mais completo do panorama de uso da HPT. Seria possivel, por exemplo, a aplicacéo da técnica de snowballing. A
técnica permite revisar as listas de referéncias dos artigos selecionados, ampliando a possibilidade de inclusdo de trabalhos
na amostra. Desta forma, sugere-se que em estudos futuros, o levantamento de literatura possa ser o0 mais amplo possivel,
possibilitando um mapa mais realistico da literatura.

Concluséo

A revisdo de escopo realizada oportunizou observar as variadas aplicacdes da HPT em diferentes tipos de bens,
distintos de substéncias de abuso. O presente trabalho também contribui com a literatura, ao apontar um caminho promissor
para a pesquisas em AC: o estudo de curvas de demanda a partir da ECO.

E importante destacar a diversidade nas aplicacdes da HPT, cuja utilizagdo se estende a uma variedade de bens,
desde escolhas alimentares até escolha por psicoterapia. Este amplo espectro reforca o potencial da HPT em incursbes
experimentais para avaliar diferentes tipos de reforgos e parametros de reforcamento, assim como extrapolagdes para a
aplicacdo, seja clinica ou em termos de politicas publicas.

No entanto, identificou-se uma disparidade no enquadramento e estruturacdo dos enunciados da HPT. A
heterogeneidade observada entre os estudos sugere a necessidade imperativa de um protocolo padronizado para a criagdo
dos cenarios hipotéticos como variavel independente. Isso é indispensavel para assegurar a consisténcia e replicabilidade
dos resultados, fato evidenciado pela framing theory, que considera a formulagdo dos enunciados como um determinante
significativo das respostas dos participantes. A padronizacdo sugerida por este estudo propicia um referencial para futuras
pesquisas, que podem aprofundar a anélise do impacto do cenario de escolha enunciado.

Portanto, este estudo ndo apenas revela a versatilidade e importancia da HPT em contextos comportamentais
diversos, como também sublinha a necessidade de uniformidade metodoldgica para maximizar sua aplicabilidade. Ao
mapear a producdo da area, vislumbra-se o fomento e a construgdo de um corpus de pesquisa robusto na producdo de
artigos em portugués. Encoraja-se assim o avango desta linha investigativa. O desenvolvimento continuado da HPT,
considerando suas aplicagdes na ECO, podera proporcionar perspectivas inovadoras e ricas.
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